
売上グラフの使い方セミナー

2022年8月5日（金）14:00～15:00

担当：馬頭（ばとう）

マイクをミュート（消音）にしてご視聴ください



今月７月より売上グラフの表示開始

購入者グラフ

売上グラフ



売上グラフ
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曜日別 メール配信日の決定



売上グラフ

623,810円
前月比　+24,300円

29件
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前月比　+2,789件

23,427円
前月比　 -143件
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時間別 メール配信時刻の決定



売上グラフ
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月別LTV リピーターの増減



売上グラフ

623,810円
前月比　+24,300円

29件
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単価前年比較 単価アップ施策の効果



売上グラフ

623,810円
前月比　+24,300円

29円
前月比　+4件

21,510円
前月比　+2,789件

23,427円
前月比　 -143件
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7/13
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07

166,557円

457,252円

端末別



LTVのイメージ

記念日にディナー
２人で50,000円

会社帰りに居酒屋
２人で5,000円

月１回の売上
年間売上60,000円

年１回の売上
年間売上50,000円

LTVはリピートを考慮した売上指標



LTVのイメージ

記念日にディナー
２人で50,000円

会社帰りに居酒屋
２人で5,000円

月１回の売上
年間売上60,000円

年１回の売上
年間売上50,000円

LTVから広告費の見積をすることもできる

5000円のチケットを渡す場合
どちらの方が効果的？



LTVの使い方

21,510円
前月比　+2,789件

23,427円
前月比　 -143件

LTV ÷ 単価 ≒ 年間リピート回数

23,427円 ÷ 21,510 ≒ 1.09回 
LTVが上がるほど、リピーターが増えている

LTV × 粗利 ≒ 新規獲得の予算上限（１人あたり）

リピート

広告予算
23,427円 × 20% ≒  4,600円 LTVが上がるほど、広告予算を増やすことができる



データ出力

623,810円
前月比　+24,300円

29円
前月比　+4件

18,435円
前月比　+2,789件

23,427円
前月比　 -143件

07/05 07/10 07/15 07/20 07/25

7/13
77,000円

07

CSV出力したデータを使って
集計、分析することもできます



購入者グラフ

休眠

意欲的

キャンペーンで購入者の割合が
どのくらい増えたかを見るためのグラフ



（お詫び）　修正予定

同じメールアドレスなのに、ログイン有無で
別ユーザーとして識別している。

ログインして購入
abc@gmail.com　山田太郎　 ID123

ログインせずに購入。ゲスト購入
abc@gmail.com　山田太郎　 ID111（guest）

mailto:abc@gmail.com
mailto:abc@gmail.com


購入者グラフ

すべて覚える必要なし

注目する期間を決めて
キャンペーン実施と効果を見る
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購入者グラフ
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購入者グラフ
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全体20人
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2人3人4人



購入者グラフ

（例）ポップアップでクーポン発行

ポップアップ経由の
受注金額が確認できる



購入者グラフ

（例）カート離脱フォロー



購入者グラフ

期間ごとの購入者
および

メールアドレスを抽出できます



（上級者向け）各期間のメールアドレスを抽出する



（上級者向け）各期間のメールアドレスを抽出する



（上級者向け）各期間のメールアドレスを抽出する

期間ごとに色付けする



（上級者向け）各期間のメールアドレスを抽出する

合計合計合計

列を追加して
3ヶ月分、６ヶ月分の売

上合計を計算



（上級者向け）各期間のメールアドレスを抽出する

すべての列に
フィルターを付ける



（上級者向け）各期間のメールアドレスを抽出する

今月注文あり
フィルターの「すべて選択」したあと

「0」のチェックを外すと
「今月注文あり」のユーザーだけ選ばれる



（上級者向け）各期間のメールアドレスを抽出する

3ヶ月以内に注文あり
R列から売上0を選ぶ

かつ
Q列から売上ありを選ぶ



（上級者向け）各期間のメールアドレスを抽出する

3ヶ月以上注文なし
R列から売上0を選ぶ

かつ
Q列から売上0を選ぶ

かつ
M列から売上アリを選ぶ



（上級者向け）各期間のメールアドレスを抽出する 6ヶ月以上注文なし
R列から売上0を選ぶ

かつ
Q列から売上0を選ぶ

かつ
M列から売上0を選ぶ

かつ
I列から売上アリを選ぶ


